
デジタルビジネス
プラットフォーム

「モノが売れない」と言われるこの時代。

BtoB ビジネスでは、以前にも増し、商材の特長などの内容をより深く、
的確にプレゼンできなければ、ビジネスが成立しない時代になっています。 

しかし、昨今のウェブビジネスの隆盛は、
その方法さえ間違えなければ大きなビジネスチャンスを与えてくれます。

販売して欲しい「商材」をお持ちの事業者様と、
販売したい「商材」を探している事業者様とのお取引を
サポートさせていただくその具体的なご提案

..... それが「営業蔵人」になります。
デジタルビジネス協同組合

勝田 芳史理事長

DBCOOPデジタルビジネス協同組合

新規会員募集中

12月1日サービス開始
現在プレオープン中

ベンダー会員
販売代理店・営業代行

サプライヤー会員
販売店

売って
きて！

売って
きます！

customer顧　客

products/services商品・サービス

payment報　酬

sales
販売拡大

http://www.eigyocloud.com/



商材提供会員・・・【商品やサービスなどを提供する事業者】

　商品やサービスなどを提供する事業者は、商材提供会員としてご登録いただくことで

　「営業蔵人」の幅広い営業チャネルが利用可能となり、BtoB市場に対するビジネスチャンス

　が広がります。自社で営業販売をおこなっているが、「思うような実績が望めない」、

　「販売力が低下している」などの悩みを解消し、販売実績を上げることを目的とします。

　販売方法としては、販売事業者（営業会員）と個々にあらかじめご契約をしていただき、

　販売方法などを取り決めていただきます。

営業会員・・・【商品やサービスなどを販売する事業者・個人事業者】

　営業・マーケティング力のある企業や個人事業者は、営業会員として登録していただきます。

　「営業蔵人」の商材を自らが得意とする分野で取り扱うことが可能となります。

　与信や資本力が乏しくても、営業蔵人が持つブランド力により、

　更なる収益拡大のチャンスが生まれます。

商材提供会員システム利用料　※金額は全て税別です

営業会員システム利用料　※金額は全て税別です

販売パターン　　　 （販売種類） （営業活動内容）

１．顧客紹介　　　顧客紹介、訪問

２．営業代行　　　顧客訪問、営業、受注

３．代理販売　　　顧客訪問、営業、受注、契約

４．販売代理店　　顧客訪問、営業、受注、契約、納品

５．総合代理店　　顧客訪問、営業、受注、契約、納品、アフターサービス

６．サービス代行　納品、アフターサービス

会員種別 初期登録費 月額費用

非組合員 ２万円

組合員 無料

２万円（３商材）　以降追加１商材につき１万円

1 万６千円（３商材）　以降追加１商材につき８千円

会員種別 初期登録費 年額費用

非組合員 ３千円

組合員 無料

３千円

無料

只今、初期登録費、年額費用共、無料キャンペーン中

（尚、商材提供会員によっては上記以外のパターンもありえます）

お問い合わせ先 

デジタルビジネス協同組合 市場開拓委員会 営業蔵人運営事務局
担当：委員長 小林宇助　email　　eigyocloud@dbcoop.org
〒104-0045 東京都中央区築地 2-10-6-9F　おふぃす蔵人内

TEL 03-6823-4070 FAX 03-6823-4076

http://www.dbcoop.org/（デジタルビジネス協同組合公式サイト）
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新規会員募集中
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